NEGOTIATION MASTERCLASS

MEISTERN SIE SCHWIERIGE VERHANDLUNGEN

(O) Format
Live virtual

UBERBLICK

Die NEGOTIATION MASTERCLASS richtet sich an
Fuhrungskrafte in allen Unternehmensbereichen,
die Uber grundlegende  Erfahrungen mit
schwierigen Verhandlungen besitzen und ihre
taktischen Fahigkeiten vertiefen wollen.

Die Teilnenmer lernen praxisnahe Ansdtze fur die
Vorbereitung und DurchfUhrung von kritischen
Verhandlungen mit  wichtigen Partnern, die
Aufstellung eines Verhandlungsteams sowie die
Anwendung praxiserprobter  Strategien  zum
Aufbau langfristiger Beziehungen.

INHALTE

1. Taktische Vorbereitung & der richtige Mindset

2. Verhandlungsprozess — Agenda Setting

3. Einstieg — Rapport aufbauen & Einsatz von
Framing-Techniken

4. Analyse des Gegenubers — Aktives Zuhdren &
Fragetechniken gezielt einsetzen

5. Proaktive Gesprachsfuhrung —
“Einigungsfenster” erzeugen & Umgang mit
schwierigen Situationen

6. Verhandlungsteams — Klare Rollenverteilung &
internes Briefing

7. Praxistransfer

ANSATZ

Das virtuelle Live-Format bietet eine intensive
Erfahrung, die es Innen ermoglicht, sich mit realen
Praxisfallen und Verhandlungssimulationen  zu

beschdftigen, um eine interaktive Lernreise zu
schaffen.

{@w] Dauer
@ 2x35N

o| Gebuhr @Fokus
= 790€ @ 100% praxisorientiert

NUTZEN

+ Scharfung personlicher Vernandlungstechniken

+ Umsetzung erfolgreicher Strategien in kritischen
Verhandlungen

+ Anwendung praxiserprobter Ansdtze

+ Erhodhung der Wertschopfung im Unternehmen
+ Leistungssteigerung des Verhandlungsteams

+ Proaktives Stakeholder Management

+ Best-Practice-Sharing

/IELGRUPPE

FUr Fuhrungskréfte, die regelmdalig verhandeln -
im Konzern oder Mittelstand:

+ Board Mitglieder

» Einkauf

*  Familienunternehmen

+  Grunder (Start-ups)

*  HR-Verantwortliche

« Juristen (Legal Counsel)
+  M&A Experten

+  Projekt Manager

+ Sales Managers, KAM

‘Durch einen interaktiven und malkgeschneiderten Ansatz vermittle ich den Teilnehmern die
erfolgreichsten Techniken der Verhandlungsfihrung, uad gebe ihnen die Fdhigkeiten, sich
erfolgreich in kritischen Situationen durchzusetzen.”

Mehr erfahren & jetzt anmelden: www.andreasgosséh.com/masterclass
e —



http://www.andreasgossen.com/masterclass

